Wir haben mit unseren Ideen einen neuen Weg zur systemgestiitzten Optimierung von
Entscheidungen entwickelt. Mit der messbaren Steigerung der Produktivitat und Rentabilitat helfen wir
unseren Kunden im Wettbewerb — gerade bei neuen Herausforderungen oder in wirtschaftlich
schwierigen Zeiten. Durch den Einsatz von zukunftsweisenden Softwarebausteinen (Modellen), die wir
durch unseren kundenindividuell einstellbaren Webservices anbieten, halten wir die Investitionskosten
fur unsere Kunden sehr gering. Der Kunde bezabhlt fiir den Erfolg, den das Unternehmen durch den
Einsatz unserer Modelle erwirtschaftet.

Bekannte ERP-Systeme erhalten durch unsere Softwarebausteine eine wesentlich héhere Effizienz
und einen unmittelbaren Nutzen fiir die Entscheidungstrager auf unterschiedlichen Unternehmens-
ebenen.

Als Vertriebspartner der ORIMIZE AG (www.orimize.com) suchen wir ab sofort

Ihre Aufgabe:

o Vermarktung des Nutzens unseres Leistungsangebotes (Software und Beratung)
¢ Ausweitung des Neukundengeschéftes, intensive Betreuung und Entwicklung unserer Kunden
e Ausweitung des Partnernetzwerks fir unsere Produkte und die Betreuung der Partner

e Sie recherchieren nach potenziellen Interessenten, erstellen Angebote und bemiihen sich um
die Verlangerungen bestehender Vertrage

o Préasentieren des Produktportfolio der ORIMIZE AG und Mitwirkung bei der Entwicklung von
Kundenprojekten

¢ Teilnahme an Messen, Kongressen sowie enge Zusammenarbeit der Marketingabteilung

Ihr Profil:
e Abgeschlossenes Studium der Mathematik, Wirtschaftsinformatik oder eine vergleichbare
Ausbildung
e Fundiertes Wissen Uber betriebliche Anwendungssysteme (Warenwirtschaft, Logistik,
Produktion)

e Sicheres und offenes Auftreten

e Sie verfigen Uber mindestens 2 Jahre praktische Erfahrung im Vertrieb und gehen aktiv auf
Menschen zu

o |dealerweise bringen Sie Belastbarkeit, ausgepragte Kommunikations- und Organisations-
fahigkeit, Verhandlungsgeschick, hohe Reisebereitschaft und Arbeitseinsatz, sowie Interesse
an komplexen und anspruchsvollen Aufgabenstellungen mit
Sie sprechen englisch und haben Erfahrung mit MS Office und CRM-Anwendungen
Idealerweise kdnnen Sie bereits Berufserfahrungen im Ausland nachweisen

lhre Vorteile bei uns:

e Eigenverantwortliches und abwechslungsreiches Arbeiten mit den allerbesten
Zukunftschancen

e Gute Entwicklungs- und Weiterbildungsmaglichkeiten

e Wachstumsorientiertes Unternehmen in einem starken Partnernetzwerk und flachen
Hierarchien und einer Beteiligung am Unternehmenserfolg

e Abwechslungsreiche Tatigkeiten mit der Moglichkeit zunehmend Verantwortung zu
Ubernehmen

o Flexible Arbeitszeitgestaltung

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann senden Sie bitte Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen unter Nennung lhrer Gehalts-
vorstellung und des friithestmdglichen Eintrittstermins an untenstehende Adresse. Die diskrete
Behandlung Ihrer Unterlagen sichern wir lhnen selbstverstandlich zu.

-CON GmbH Tel: 0931/465848 0
Theaterstr. 14 Fax: 0931/465848 11
97070 Wirzburg info@max-con.de


http://www.orimize.com/

